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CUVANT DE DESCHIDERE

Aceasta publicatie este produsa in cadrul Proiectului finantat de Uniunea Europeana
“Vizibilitate si comunicare pentru actiunile referitoare la implementarea Acordului de
Asociere/Zona de Liber Schimb Aprofundat si Cuprinzator (AA/DCFTA) in cadrul
programelor de asistenta finantate de Uniunea Europeand”.

Principalele obiective ale proiectului se refera la proiectarea si implementarea unui
program de sensibilizare a opiniei publice cu scopul promovarii beneficiilor
AA/DCFTA, inclusiv diseminarea informatiilor specifice si utile, ce vizeaza necesitatile
agentilor economici din toate domeniile de referinta ale Acordului de Liber Schimb
Aprofundat si Cuprinzator (DCFTA) dintre Uniunea Europeana si Republica Moldova.
Scopul final este de a sprijini participarea mediului de afaceri la implementarea
integrald a acordului.

in cadrul acestui proiect au fost realizate un sir de materiale de informare adresate
mediului de afaceri, companiilor si exportatorilor mari, dar si intreprinderilor mici si
mijlocii, referitoare la cerintele pietei Uniunii Europene, pasii de urmat si asistenta
disponibild pentru agentii economici din Republica Moldova, pentru a profita la
maximum de oportunitatile oferite de catre Acordul de Liber Schimb Aprofundat si
Cuprinzator (DCFTA).

Aceasta publicatie face parte din seria de materiale elaborate in cadrul proiectului si
are ca scop furnizarea informatiilor de baza si aplicate pentru a ajuta agentii economici
sa inteleagd mai bine care sunt principalele interventii, rezultate si oportunitati ale
Acordului de Liber Schimb Aprofundat si Cuprinzator (DCFTA).

Mai multe informatii pot fi consultate pe site-ul www.eudbusiness.md/dcfta
Continutul acestui material este responsabilitatea exclusiva a autorilor si nu poate fi
atribuit Uniunii Europene.




INTRODUCERE

in orice economie, businessul mic are rolul de a asigura
protectia sociald si stabilitatea politica in cazul unor
reglementari eficiente din partea statului. Astfel,
suportul micului business reprezinta o prioritate pentru
guvernul tarii.

In acest context, in cadrul Proiectului ,Vizibilitate si
comunicare pentru actiunile referitoare la implementarea
Acordului de Asociere/Zona de Libe Schimb Aprofundat
si Cuprinzator (AA/DCFTA) in cadrul programelor de
asistenta finantate de Uniunea Europeana’, Republica
Moldova (EUROPEAID/137988/DH/SER/MD) a fost
elaborat Ghidul Surse de finantare pentru business.

Acest Ghid are scopul de a sprijini intreprinderile mici si
mijlocii din Republica Moldova in accesarea surselor
financiare prin descrierea oportunitatilor existente si
reflectarea organizatiilor-suport in domeniu si entitatilor
de implementare a proiectelor si programelor accesibile
in Republica Moldova.

Ghidul este compus din urmatoarele compartimente:

Partea 1. Importanta finantarii pentru dezvoltarea
businessului, care reflecta nevoile de finantare la diferite
etape ale dezvoltarii companiei si structura principalelor

surse de finantare, pasii principali de investire si factorii
ce influenteaza decizia investitionala.

Partea 2. Instrumentele de Finantare - descrie cele mai
des intalnite instrumente de finantare, cum ar fi creditul,
leasingul, factoringul, garantia bancara, precum si
finantarea din partea fondurilor de capital accesibile n
Republica Moldova.

Partea 3. Surse de finantare pentru dezvoltarea businessului
n Moldova se refera la descrierea oportunitatilor existente
de finantare, inclusiv pasii principali si conditiile de finantare
in cadrul: Programelor de stat pentru businessul mic si
mijlociu, Liniilor internationale de credit, Programelor de
asistenta si suport in consulting si certificare, Programelor si
proiectelor europene si ale altor donatori.

Ghidul contine si surse de informare (legi, trimiteri si
referinte, site-uri) pe fiecare subiect in parte.

Pe langa acestea, veti beneficia si de istoriile de succes
ale unor companii locale, care si-au dezvoltat si si-au
extins activitatea datoritd accesarii de resurse financiare
si suportului din partea statului si donatorilor.

Lectura placuta si succes in crestere si dezvoltare!

ABREVIERI
MDL Lei Moldovenesti uUsD Dolari SUA
AEl Asociatii de Economii si Imprumut EUR Euro
UE Uniunea Europeana Min Milioane
IMM intreprinderi Mici si Mijlocii Ex Exemplu
RM Republica Moldova HG RM Hotarari de Guvern
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- Partea l.

IMPORTANTA FINANTARII PENTRU DEZVOLTAREA BUSINESSULUI

Tipuri de finantari si ciclul de viata al companiei

evoile de finantare la diferite etape ale dezvoltarii companiei

Pentru cea mai mare parte a intreprinderilor mici sau mijlocii, Granturi Cash flow Capital de Cash flow liber
etapele se succed intr-o ordine fireasca si se refera la: Economii “ber_ r'_sc Diversificare

e etapa de formare - reprezentatd de intervalul de timp alocat personale gﬁg«;ﬁiiale tﬁ‘fsgea la Fuziuni si achizitii

crearii/infiintarii efective a companiei; este o etapa dificil3, riscanta. Credit | Dobanzi Piete d ’ '

La nceput, companiile pot apela la anumite granturi si subsidii Ezztzr;?/ ac‘fmi[]ﬁ;te Ce',%'ifme

acordate de programe/proiecte nationale/internationale, economii s Actiuni, Dividende/

personale sau imprumuturi de la rude/apropiati, credite, capital strain o obligatiuni retrageri

sau suport de la Business Angels (ingeri de business - investitor care SUb.S'd” Credite VAanzarea

investeste alaturi de antreprenorii care incep, de exemplu, proiecte aBr?ggl‘:’ss bancare businessului

mici, chiar inainte de lansarea pe piata sau care fac deja mici afaceri, e Leasing

dar acestea se afla incd in stadiul initial de dezvoltare si au nevoie de mift Capital de

finantare); risc

e etapa de crestere - compania creste, are nevoie de investitii mai Asistent

importante (echipament, echipa, analize si planificare etc.) si poate

utiliza atat surse proprii (cash flow liber, dobanzi acumulate, emiterea

actiunilor, obligatiunilor), cat si atrase (credite, leasing, capital de risc - /-_/

capital oferit companiilor cu risc ridicat si potential de dezvoltare, /

suport/asistentd tehnicd/consultativda din partea donatorilor/ o

institutiilor relevante); / ~

e etapa de maturitate - compania se extinde, iese pe noi piete, atrage

noi clienti, iese la export, diversifica produsele si inoveaza, si poate 0 o °
apela la capital de risc, poate fi listata la bursa, poate opera pe piete

de capital sau sa se finanteze din dividende, prin diminuarea
capitalului social (reducerea actiunilor), sau vinde businessul.
e etapa de declin - compania poate sa decida restrangerea activitatii, St cresterii angel
lichidarea sau reorganizarea prin fuziune cu alte companii, sau

achizitii. Totodata, din contul diversificarii, compania poate co-finanta FORMARE CRESTERE MATURITATE DECLIN
produsele de baza.

Structura principalelor surse de finantare pentru IMM

Surse primare Surse secundare Surse alternative
Autofinantarea activitatii curente Credite bancare, non-bancare, Leasing Subsidii

Profitul intreprinderii, antreprenorului Credite comerciale Fonduri si programe
Capital de rezerva Emiterea Obligatiunilor internationale de asistenta
Contributia de capital a fondatorilor in bunuri/monetara Factoring, Capital de risc, Business angels
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Avantajul surselor primare: Avantajul surselor secundare/alternative:

e simplicitatea atragerii o cresterea potentialului financiar

e capacitatea mare de generare a profitului e cost mai mic decat la capitalul propriu

e asigurarea stabilitatii financiare o cresterea rentabilitatii

Dezavantajul surselor primare: Dezavantajul surselor secundare/alternative:
e costul mai mare decét la capitalul imprumutat o riscul si pierderea solvabilitatii

e posibilitatea neintrebuintata de crestere a rentabilitatii o dependenta mare de conjunctura pietei

e procedura complicata de atragere

Pasii principali de investire

Procesul investitional se prezinta sub forma a trei faze:

FAZA PRE-INVESTITIONALA FAZA INVESTITIONALA FAZA EXPLOATOARE
(de conceptie, de pregitire) (de realizare) (de functionare)
e Analiza posibilitatilor o Negocieri, Aplicare la finantare e Functionarea obiectului
e Proiectul investitional si o incheiere contract investitiei (ex.: exploatarea
e Decizia de investire o Primirea/efectuarea investitiei echipamentului etc.)
n functie de scop, obiectul e Monitorizare, raportare
investitiei

Principalii factori care influenteaza decizia de investire:

e cresterea vanzarilor

« active adecvate pentru gaj o posibilitatile de pe piata financiara
L - . e prioritatile investitorilor, statului etc.
INTERNI : 22;:2;:;3«3 :Zzlgeglgt?iz::miﬁﬁifsﬁtia EXTERNI e increderea in institutiile de capital
e stabilitatea financiara . * fiscalitatea

« Rata dobanzii
e Cerinte fata de gaj
o Taxe si comisioane

PRINCIPALII FACTORI DE ANALIZA

IN CADRUL DECIZIEI PRIVIND SURSA « Costul pregétirii Dosarului/ Proiectului
DE FINANTARE e Cerinte fata de Dosarul de finantare

e Costuri si risuri legate de investitii
e Durata procesului de aplicare
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Partea ll.

INSTRUMENTE DE FINANTARE

Credit, Subsidii-Grant, Leasing, Factoring, Garantie bancara, Capital de risc

Creditul

Creditul sau imprumutul este forma clasici de finantare a afacerii. In
Republica Moldova, creditele sau imprumuturile pot fi obtinute de la
Bancile Comerciale, Institutiile de Microfinantare sau Asociatiile de
Economii si Tmprumut.

Clasificarea creditelor in Republica Moldova este in functie de:

e termen (de scurta durata - pana la 1 an, de duratd medie, de lunga
duratad - mai mult de 5 ani);

e tipul intreprinderii (nou creata, business existent);

o grupul - tinta (ex. credite pentru tineri, femei, beneficiari din zona rurala etc.);
e scopul creditarii (marfuri/servicii, mijloace circulante, utilaj, imobil etc.);
o tipul finantarii (finantate de stat, de linii internationale de credit);
e tipul de proiecte finantate/sector (ex.: sector horticol, sau anume
pentru plantarea livezilor etc.);

e valuta (lei sau valutd);

o valoarea finantarii (in functie de proiect etc.);

o volumul finantarii (cota finantata de stat/proiect international).

Pasi principali pentru obtinerea unui credit:

o \erificarea
eligibilitatii;

e Consultarea
ofertelor de credite

propuse de banci
(dobanzi, sume,
domenii finantare).

e Depunerea
Pachetului de
documente;

e Planul de afaceri (la
necesitate).

e Semnarea
Contractului de
Credit.

o Luarea deciziei;
o Pregatirea
dosarului.

e Evaluarea
dosarului;

o Aprobarea
finantarii de Banca.

e Banca deburseaza
suma;

® Monitorizarea
implementarii creditului
(la necesitate).

Documentele minime solicitate (Banca poate solicita aditional
anumite documente in functie de scopul creditarii):

e Certificatul de inregistrare a intreprinderii (extrasul din
registrul de stat, Fisa de inregistrare a GT etc.).

e Raportul financiar/Declaratia unificata pe venit, Contractele
de achizitie a bunurilor semnate de ambele parti.

e Documente confirmative care sa ateste dreptul de
proprietate sau de folosinta asupra terenului, imobilului.

e Planul de afaceri + anexa aditionala la Planul de afaceri.
e Formularul 1-M- evidenta angajatilor.

e Buletinul de identitate a fondatorului si administratorului.

Subsidii sau ,,Granturi”

Subsidiile sau ,Granturile” sunt finantari nerambursabile, acordate de
catre stat sau parteneri de dezvoltare (donatori), cu scopul de a
stimula dezvoltarea unui anumit sector sau anumite categorii de
intreprinderi, cum ar fi intreprinderile noi sau create de tineri/femei.
Aceste finantari, de obicei, sunt acordate in cadrul anumitor programe
sau concursuri anuntate din timp.

Leasingul este un complex de relatii de proprietate care ia forma unor
operatiuni. Cert este faptul ca operatiunea de leasing este una din
formele de arenda. Dar, ca forma a operatiunii de arend3, leasingul se
deosebeste de aceasta:

e termenul leasingului: de regula, este apropiat de termenul de
amortizare al obiectului de leasing;

e obiectul leasingului: de obicei, masini, utilaj, constructii cu functie
de productie, mijloace de transport;

o achizitionarea proprietatii, pornind de la conditiile stipulate de arendator.
in sens economic, leasingul este creditul acordat de locator
arendasului sub forma de proprietate spre utilizare.



Pasii pentru obtinerea finantarii (leasing): Tipurile de leasing pentru IMM se stabilesc in functie de:
o grupul - tinta (ex.: credite pentru tineri, femei, beneficiari din zona rurald etc.);

e Selectarea bunului, e Depunerea o tipul de investitie (automobile, imobil, utilaj, tehnicd de birou,
furnizorului Dosarului la agricol3, mijloace monetare, active nemateriale);
compania de leasing o tipul finantarii (inantate de stat, linii internationale de credit), tipul

de proiecte/sector (ex.: vitivinicol etc.);
e valut3, valoarea finantarii, volumul co-finantarii (cota finantata de
stat/proiect international);

o Aprobarea de catre e Semnare Contract e tipul de contract (la final de leasing operational, clientul/utilizatorul
compania de leasing leasing bunului il returneaza finantatorului. La final de leasing financiar, in
e Semnare Contract urma achitarii valorii reziduale, clientul devine proprietar al bunului).

vanzare- cumparare

Surse de informare privind leasingul

t-)ul'iicli?t,lonarea : .?.f::;::{,::?er: e Legea nr. 59 din 28.04.2005 cu privire la leasing
bunului in e Codul Civil al RM nr. 1107 din 06.06.2002, Capitolul X "Leasingul”
proprietate/. e Standardul international de Contabilitate nr. 17 ,Leasing” (IAS 17)

L o Standardul National de Contabilitate 17 ,,Contabilitatea arendei (chiriei)’ (SNC 17)
® sau restituire

o finantare depling, pe parcursul utilizarii bunului
o flexibilitate in luarea deciziei
BENEFICIILE LEASINGULUI: * grafic fix de plat
e politica guvernului de stimulare a leasingului
e scutiri la impozitul pe venit pe parcursul leasingului realizarea proiectelor de proportii mari

Mod de finantare pe termen scurt (in general, a exporturilor de marfuri de larg consum), conform caruia, o institutie financiara (banca, grupuri
intermediare etc.) se obliga, pe baza unui contract, sa preia, in schimbul unui comision (cota procentuala din valoarea tranzactiei), toate creantele,
inclusiv riscul neincasarii la termen a creantelor.

Factoringul presupune preluarea creantelor intreprinderii dvs. si urmarirea acestora pe fiecare debitor; veti primi servicii de finantare, administrare
si colectare a creantelor materializate in facturi fiscale.

e obtinerea imediatd a mijlocelor banesti o [ichiditati in timp scurt
BENEFICIILE FACTORINGULUI: e minimum documente, far3 gaj o economie de cheltuieli
e plata creantelor inainte de scadenta e economie de timp si resurse

Spre exemplu, Moldindconbank finanteaza, pe 90 de zile, pana la 100% din contravaloarea facturii fiscale, in cadrul limitelor aprobate pentru fiecare
relatie comerciald. Diferenta se restituie in momentul incasarii integrale a facturii de catre banca.

Schema operatiunii de factoring (Moldindconbank):

o Livrarea marfii in conditii de plata 2} Cesionarea creantei Bancii pentru (3} Plata in avans (finantare pana la 90 %
amanata livrarea efectuata din valoare) imediat dupa livrare

(4] Plata pentru marfa livrata in marime de 100 % (5} Achitarea sumei ramase dupa deducerea dobanzii calculate
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Garantie bancara in cazul exportului/importului

Scrisoarea de garantie bancara este un instrument de garantare emis
de banca, la ordinul unui client de-al sau, sub forma unui angajament
irevocabil si neconditionat de a plati o suma de bani la cererea
Beneficiarului garantiei.

Beneficii pentru Importator:

e protejare de riscuri comerciale

e optimizarea necesarului de finantare

o protejare de pierderea avansului

o facilitarea creditelor comerciale avantajoase
o atragerea furnizorilor straini la licitatiile dvs.

Beneficii pentru Exportator:

e protejare de riscuri comerciale, financiare, politice
e avans pentru livrare

e participare la licitatii internationale

e poate fi garantia unei banci straine

Facilitatea de garantare InnovFin al Fondului European de
Investitii FEI

in colaborare cu Fondul European de Investitii, cu sprijinul financiar al
Uniunii Europene in cadrul programului Orizont 2020 ,Instrumente
Financiare”. Obiectivul programului este de a oferi garantii
suplimentare in cazul insuficientei necesarului de gaj, pana la 50%
din valoarea gajului. imprumutul garantat de InnovFin va fi emis in
termene si conditii atractive companiilor concentrate pe dezvoltarea
de proiecte inovatoare sau focusate pe lansarea noilor produse/
servicii, sau esential imbunatatite, precum si companiilor implicate in
cercetare si dezvoltare.

Beneficiari Micro-intreprinderi (Micro, <10 angajati, <=2 mln. lei
vanzari; Mici, <50 angajati, <=10 min. lei vanzari; Medii, <250
angajati, <=50 min. lei vanzari); Intreprinderi Mid-Cap (nu sunt IMM),
<499 angajati.

Domenii eligibile: toate domeniile economiei nationale, axate pe
dezvoltarea proiectelor inovatoare sau care vor include in afacere/ in
procesul de producere un element de noutate.

Criterii de eligibilitate pentru Inovatie (cel putin unul):

e produs nou/substantial imbunatatit;

e companie cu crestere rapida, activeaza <12 ani;

e au o crestere medie anuala a vanzarilor >20%;

e au potential inovational semnificativ;

e au inregistrat cel putin un drept de autor in ultimele 24 luni.

Scop: active materiale/nemateriale, capital circulant.
Suma: 25mii EUR - 7,5 miIn. EUR. Termen: 36-120 de luni.

FACILITATEA DE GARANTARE ,InnovFin"

Investitii capital de risc

Investitii capital de risc (Private equity) este o expresie terminologica,
ce inseamna detinere de actiuni la companii private (care nu sunt
listate la burse). Fondurile (companii) care se ocupa de private equity
sunt fonduri de investitii inchise cu capital de risc, ce achizitioneaza
actiuni de la companii private si se impart in:

e Capital de risc - fonduri ce finanteaza pornirea companiilor sau
finanteaza companii mici in vederea dezvoltarii lor.

e Efectul de levier - fonduri ce se ocupa de cumpararea directd de
actiuni de la companii, prin oferte tentante.

o Capital de expansiune - fonduri ce finanteaza companii mari, in
vederea dezvoltarii, extinderii, restructurarii.

in Moldova acest instrument este slab utilizat, astfel fiind prezente
doar 1-2 institutii.

Horizon Capital

Horizon Capital este o companie de gestiune a fondurilor de investitii
directe, care efectueaza si administreaza investitii in companii cu un
nivel mediu de capitalizare si cu un potential deosebit de crestere si
profitabilitate in Ucraina, Belarus si Moldova.

Contacte: Tel.: +380 44 490 5580 tbega@horizoncapital.com.ua
www.horizoncapital.com.ua

Horizon Capital are 3 fonduri: Emerging Europe Growth Fund II, LP
(EEGF 1), Emerging Europe Growth Fund, LP (EEGF), Western NIS
Enterprise Fund (WNISEF), capital cumulativ 600 miIn. USD.

, \ Y
WNISEF Fond de investitii
150 mIn. USD 1 - 10 mIn. USD pentru restructurarea
si extinderea portofoliului
. J
( N\
EEGF II investitii
132 min. USD 10 - 40 min. USD pentru expansiune,
preluarea pachetului de control,
identificarea oportunitatilor
. J
( \
EEGF 132 min. 25 min. USD investitii de la EEGF +

usD din fonduri europene, americane, banci,
fonduri de pensii private, familii si
persoane cu venit inalt







Guvernul Republicii Moldova
Ministerul Economiei si
‘ Infrastructurii

OJIMM

ORGANIZATIA PENTRU DEZVOLTAREA SECTORULUI
INTREPRINDERILOR MICI SI MIJLOCII

Moldovan
Investment Agency

Ministerul Economiei si Infrastructurii

str. Piata Marii Adunari Nationale, 1MD-2033, mun. Chisinau,
e-mail: mineconcom@mei.gov.md

Tel: +373 (22) 25 05 35

Comertul cu tarile UE: +373 (22) 25 06 23, 25 06 37,25 05 54
www.mei.gov.md

Organizatia pentru Dezvoltarea Sectorului IMM

bd. Stefan cel Mare si Sfant nr. 134, et. 3 (sediul Posta Moldovei)
Chisinau, Republica Moldova, MD-2012

Tel: + 373 (22) 29 57 41

Fax: + 373 (22) 29 57 97

e-mail: office@odimm.md

www.odimm.md

Agentia de Investitii din Republica Moldova

bd. Stefan cel Mare si Sfant nr. 134, et. 3 (sediul Posta Moldovei)
Chisinau, Republica Moldova, MD-2012

Tel: +373 (22) 27 36 54

Fax: +373 (22) 22 43 10

www.invest.gov.md



Pentru mai multe informatii:

Proiectul “Vizibilitate si Comunicare pentru
AA/DCFTA’

Piata Marii Adunari Nationale, nr. 1, oficiul 224,
MD-2033 Chisinau, Republica Moldova

Tel.: (+373) 22 250 633

e-mail: dcfta.moldova@weglobal.org

Informatii pentru IMM-uri in domenii precum
accesul la finantare, instruire de calitate si
domenii cum ar fi exportul si importul din UE:

EU4Business
www.eudbusiness.md/dcfta

[ EU4Business

Informatii utile despre UE:

Delegatia Uniunii Europene in Republica Moldova
Str. Kogalniceanu nr. 12

MD 2001 Chisinau, Republica Moldova

Tel: (+373 22) 505210 Fax: (+373 22) 272622

Delegation-Moldova@eeas.europa.eu
https://eeas.europa.eu/delegations/moldova_en

Informatii specifice sectoarelor economice si
produselor privind tarifele, cerintele de producere,
acorduri preferentiale, cotele si statisticile pentru
exportul catre statele membre ale UE:

Trade Help Desk (Biroul de asistentd pentru comert)
http:/trade.ec.europa.eu/tradehelp/

Guvernul Republicii Moldova
Ministerul Economiei si
Infrastructurii

Proiect finantat de Uniunea Europeana “Vizibilitate si comunicare pentru actiunile
referitoare la implementarea Acordului de Asociere/Zona de Liber Schimb

Aprofundat si Cuprinzator (AA/DCFTA) in cadrul programelor de asistenta
finantate de Uniunea Europeana”.

Proiect implementat de Project Group International.

INTERNATIONAL

Jerojectgroup

2018

Continutul acestui material este responsabilitatea exclusiva a autorilor si nu poate fi atribuit Uniunii Europene



